Wollen Sie etwas bewirken, statt nur etwas beweisen?

Dann sind Sie bei uns genau richtig! Wir sind eine genossenschaftliche Produktions- und
Vermarktungseinrichtung fiir Obst und Gemiise mit Gber 100 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern und regionaler
bzw. bundesweiter Ausrichtung. Mit unseren namhaften Kunden aus dem gesamten Lebensmitteleinzelhandel
sind wir ein ,hidden champion® in Deutschland und dem angrenzenden Ausland. Und dies stellen wir mit unserem
hohen Qualitatsstandard und der Leistungsfahigkeit seit 83 Jahren sicher.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir zum nachstmdglichen Zeitpunkt einen Produktmanager / Key
Account Manager (m/w/d), der oder die flexibel auf die Winsche und Auftrage des bestehenden und stetig
wachsenden Kundenstamms eingehen kann. Sie sind auf unsere Branche spezialisiert und verfigen Uber
Expertise in den jeweiligen Bereichen. Sie denken l6sungsorientiert und verfiigen Uber ausgepragte analytische
Fahigkeiten.

Produktmanager / Key Account Manager (w/m/d)

lhre Aufgaben bei uns:

Sie lernen unser genossenschaftliches Unternehmen in allen Bereichen kennen. Nach erfolgreicher Einarbeitung
tibernehmen Sie die eigenverantwortliche Betreuung von Kunden im In- und Ausland. Die Ubertragung von
Produktverantwortung von der Produktion bis zum Endverbraucher ist ein weiterer Schritt zur Entwicklung und
zum Ausbau lhrer Fahigkeiten. Um den vollstandigen Werdegang eines Vertriebsprofis kennenzulernen, gehort
auch die Mitarbeit im Tagesgeschéft der Vertriebsabwicklung zu Ihrem Aufgabengebiet. Nach entsprechender
Eignung ist die Ubernahme von Fiihrungsaufgaben vorgesehen.

Das sollten Sie mitbringen:

Abgeschlossenes BWL-Studium oder vergleichbare Ausbildung

Erfahrung im Bereich Vertrieb/Marketing

Vertriebsorientierte Denk- und Arbeitsweise

Bereitschaft zur saisonalen Wochenend- und Feiertagsarbeit

Fundierte Kenntnisse mit MS-Office-Produkten

Sehr gute kommunikative Umgangs- und Ausdrucksformen

Interesse an agrarwissenschaftlichen Zusammenhéngen und idealerweise ein bereits vorhandenes
landwirtschaftliches bzw. gartnerisches Basiswissen

e Sichere Anwendung der englischen Sprache und idealerweise weitere Fremdsprachenkenntnisse
(Franzdsisch, Spanisch)

Wir bieten lhnen:

Einen krisensicheren Arbeitsplatz in einem der modernsten Logistikzentren fir Obst und Gemuse
Brancheniibliche Vergiitung nach Tarif NGG und 30 Tage Urlaub fur Ihre Erholung

Urlaubs- und Weihnachtsgeld

Weiterbildungs- und Entwicklungsméglichkeiten

Flexible Arbeitszeitmodelle

Mitarbeiterrabatte auf unsere Waren

Regelmafige Teamevents und Firmenfeiern

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns Uber Ihre aussagefahige Bewerbung unter Angabe lhrer
Gehaltsvorstellung und des frihestmdéglichen Eintrittstermins. Diese kénnen Sie gerne (ber den Link
"Onlinebewerbung" auf unserer Homepage oder per E-Mail einreichen.
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